
Приложение 7.Стандарты продаж ХХХ. Стандарт защиты соглашения с ЛПР от конкурентных предложений  
 

По вопросам создания подобных документов для Вашей компании обращайтесь к Алексею Широкопоясу тел: 8-926-210-84-19. Подробности 
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Александра Сергеевна, мы с Вами провели серьёзную работу по подготовке серьёзного 

мероприятия. Оно состоится через 20 дней – это большой срок. За это время будете ли Вы 

рассматривать подобные предложения от ХХХХХХ   ХХХХХХХХ? 

Да

! 
Нет! 

…Такой ХХХХХХ может пройти в ХХХХХ без вашего 

ведома, и начать приставать к ХХХХХ и ХХХХХ! И если он 

достигнет  договорённости – как это скажется на 

результативности нашего с Вами мероприятия??   

А как это скажется на финансовой 

результативности нашего с Вами мероприятия? 

Как ограничить доступ 

ХХХХХХ в ХХХХХ до 25 

декабря? 

Плохо! Плохо! 
Мы ведь собираемся провести 

серьёзное мероприятие, и мы уже 

сделали самое сложное, всё 

согласовали! Зачем нам рисковать, 

таким надёжным делом? Пауза… 

Я дам распоряжение 

охраннику! 

Мне необходимо будет ещё зайти к Вам, а он не 

сможет  меня отличить, может, Вы меня проводите  

сейчас, покажете меня и дадите это распоряжение?  

Да!

! 

Нет! 
Тогда, что бы Вас сейчас не отвлекать, может, на 

выходе я передам Ваше распоряжение охраннику? 

Он меня сразу запомнит, и Вам меньше хлопот!  

Да!

! 

Маркер достижения цели, резюмируйте 

переговоры: «Мы с Вами договорились о ХХХХХ 

25 декабря, 24-го я пришлю к Вам ХХХ…». 

Прощайтесь с ЛПР: «…рад был с Вами 

познакомиться, до свидания!» 

Не буду 

этого 

делать! 
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